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Expte. CUDI N° 36200/2019.-
ROSARIQ, 27 de septiembre de 2019.-

VISTO que Secretaria Académica eleva para su aprobacion ¢l programa
analitico de la asignatura ECE12 “Emprendedorismo”, vigente a partir del afio 2019,
correspondiente al Plan de Estudios de la carrera de Ingenieria Eléctrica, aprobado por
Resolucion C.S. N° 371/14.-

CONSIDERANDO:

Que el mismo responde a los lineamientos establecidos en la Resolucidén
N° 869/14 — C.D. (Formulario de Programas de asignaturas de las distintas carreras que se
cursan en esta Facultad).-

Que el tema fue tratado y aprobado en la reunién del Consejo Directivo
del dia de la fecha.-

Por ello,

EL. CONSEJO DIRECTIVO DE LA FACULTAD DE
CIENCIAS EXACTAS, INGENIERIA Y AGRIMENSURA
RESUELVE:

ARTICULO 1% Aprobar el programa analftico de la asignatura ECE12
“Emprendedorismo®, vigente desde ¢l afio 2016, correspondiente al Plan de Estudios de
la carrera Ingenieria Eléctrica, aprobado por Resolucion C.S. N° 371/14, cuyas fotocopias
autenticadas forman parte de la presente resolucién.-

ARTICULO 2°% Registrese, saquese copia, girese a Direccion General de Administracidon
y a Decanato para las firmas correspondientes. Vuelva a la Direccién Operativa del
Consejo Directivo para la digitalizacién de la presente. Pase a conocimiento de Secretaria
Académica, de la Direccion Registro de Alumnos, de la Escuela de Ingenieria Eléctrica y
de la Secretarfa de Desarrollo Institucional. Cumplido, archivese.-

RESOLUCION N° 844/2019 - C.D.-
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Programa de: @

Emprendedorismo

FLRTAD DE
CERCAS EXALCTAS,
BGEVERIAY AGRIENIIAA

Cédigo/s: ECE12

Identificacién y caracteristicas de la Actividad Curricular

Carrerafs: Ingenieria Eléctrica
Plan de Estudios: 2014 Caracter: Elecliva
Bloque/Campo: Formacién Integral Area: Formacion Integral

Régimen de cursado:  Cuatrimesiral

Cuatrimestre: Octavo / Noveno / Décimo
Carga horaria; 64 horas Formato curricular: Asignalura
Escuela: Ingenieria Industrial Departamento: Formacién Integral

Docente responsable: ASTEGGIANGC David - LAHITTE Mariana

Programa Sintético

La autovalaracion, la auto imagen y el concepto de si. Autcevaluacion. La actitud emprendedora, Perfil individual
y perfil necesario para el emprendimiento. Crealividad e innovacién. Visidén prospectiva. Andlisis de
opoeriunidades. Redes de relaciones. Plan de negocics. Formulacién. Procesos de negociacién,

Asignaturas Relacicnadas

Previas: FI8 Emprendedorismo y Evaluacion de Proyectos de Inversion

Simultaneas Recomendadas:

Posteriores:

Vigencia desde 2016

Lgu o 204%
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Caracteristicas generales

Para la carrera de Ingenieria Eléctrica es una asignatura electiva del décimo semestre. Se propone contribuir al
desarrollo de capacidades emprendedoras en las practicas profesionales, de investigacion, asistencia y
transferencia de tecnologia. Forma parte del proyecto "Conocimiento, emprendedorismo e innovacién para el
desarrollo social de las regiones. Hacia una emprendedora”, presentado en el marco del Programa de
Mejoramiente de Ensefianza de la Ingenieria. Encuentra su soporte pedagdégico curricular en la metodologia
desarrollada por Fernando Dolabela en el libro “Taller det Emprendedor” . Se propone mediante un proceso de
auto-aprendizaje del alumno-emprendedor y se organiza en 8 caminos. Cada camino contempla instancias de
molivacion, definicion de qué aprender y como aprender, en una dialéctica permanente de teoria y praxis.
Propone la creacion de un ecosistema conformado por el docente Organizador del Taller, un alumno protagonista
y constructor de su propio proceso de aprendizaje en una dindmica sistémica y transdisciplinaria que incluye el
soporle conformado por instituciones empresariales, de gobierno, de la sociedad civil, asi como de la instancia
institucional organizativa y de geslién que le brinda esta Facultad.

Objetivos

Que el alumno incorpore un proceso de ensefianza-aprendizaje que le permita construir escenarios futuros

desde el desarrollo de capacidades creativas, innovadoras y proactivas en pos del desarrollo personal, social y

econdmico de ia regidn.

Al final del curso el alumno logra el desarrollo de saberes procedimentales, actitudinales y conceptuales para:

- Promover un perfil emprendedor que le permita transformar de manera creativa las ideas en accién.

- Conformarse en sujeto y actor en la construccion del desarrollo socio-econdmico del medio en el que actia,

- Presentar una idea de nsgocios.

- Evaluar las condiciones para iniciar un plan de negocios.

- Desarrollar un plan de negocios altamente técnico, en el marco de una visién eslratégica, conducente a la
construccién de entornos innovadores.

- Negociar y gestionar los recursos necesarios para [a implementacién y crecimiento del emprendimiento.

Contenido Tematico

Modulo General

Unidad Temética |

1.0. Camino 1 {La autovaloracion).
1.1. Desarrollar el concepto de sk
1.1.1. Deasarrollo de la auto imagen.

1.1.2.  Auto evaluacion.

1.1.3. Obtencién de fesdback.

1.1.4. Proyactando el futurc.

Unidad Tematica li

2.0. Camino 2 (La actitud emprendedora),

2.1. Perfil emprendador.

2.4.1. Modelgje.

2.1.2. Testimonio de los emprendedores.

2.1.3. Perfil individual y perfil necesario para el emprendimiento.
2.1.4. Entrevista con el emprendedor.

Unidad Temaética Il

3.0. Camino 3 (Promover la creatividad).

3.1. Aumento de la creatividad.

3.1.1. Innovacion en el sector de actuacion de la empresa.
3.1.2.  Innovacién en la propia empresa.

3.1.3.  Ver lo nuevo ¢on nuevos ojos.

Unidad Tematica 1V

4.0. Camino 4 (La visién prospectiva).
4.1. Proceso visionario.

4.1.1. Sociedad del futuro.

4.1.2, Vida personal.

4.1.3. Adtividades profesionales.




4.1.4. Analizando la oporiunidad.
4.1.5. Probando la oportunidad.

Unidad Tematica V

5.0. Camino 5 (Construccién de redes),

5.1. Conslruir una red de relaciones.

5.1.1. Planear |a red de relaciones.

5.1.2. Invitar a un mentor.

5.1.3. Evaluacién def sistema de relaciones.

Médulo Especialidad

Unidad Teméatica V!

6.0. Camino 86 (De la idea a la accién).

6.1. Evaluacién de las condiciones para iniciar el plan de nsgocios.
6.1.1. Pruebe su idea de empresa.

8.1.2. Presentacién de os resultados.

Unidad Tematica VII

7.0, Camino 7 (Fermular un plan de negocios),

7.1. Concluir la elaboracion del plan de negocios.
7.1.1. Desarrollar ia visién gerencial de ia empresa,
7.1.2. Concluir la elaboracion del plan de negocios.

Unidad Temdatica Vil

8.0. Camino 8 {De fa negociacion).

8.1. Capacitacién para negociar y presentar una idea.
8.1.1. Juego de negociacion.

8.1.2. Negociando consigo mismo.

B.1.3. Presentando el Plan de Negocios.

Modalidades de ensefitanza-aprendizaje

El desarrollo de la Asignatura Emprendedorismo se propone mediante un procesc de auto-aprendizaje del
alumno emprendedor y se organiza en 8 camines. Cada camino contempla instancias de motivacién, definicion
de qué aprender y como aprender, en una dialéctica permanente de teoria y praxis. De alli que 8! desarrolio del
programa analitico se presenta, no de un modo iradicional, sino articulando permanentemente los contenidos
bésicos con las practicas de aprendizaje. Es decir, incluye la interaccion permanente enire aprendizaje
conceptual, procedimental y actitudinal.

El conocimiento se construye desde la accién, ya que el alumno, asi como el emprendedor, aprende de forma
proactiva. El alumno busca el auto conocimiento. El docente sélo desempefia el rol de organizador del proceso
de aprendizaje. Es decir facilita el ambiente favorable al desarrollo del perfil emprendedor del alumno,
constituyendo un puente entre éste y of mundo emprendedor promovido.

A través de la conformacidn de un sistema de soporle (empresas, asociaciones intermedias, entes
gubernamentales, entre otros), el docente vincula el aula con emprendedores que comparten su trayectoria
personat y emprendedora con los alumnos. Se contribuye asi a la conformacion de una red de relaciones,
necesaria para que el alumno transforme su aprendizaje en accién.

El contenido se presenta como caminos con apoyo en Jos instrumentos de auto-aprendizaje instalados en el
Taller. Durante el recorrido del mismo el alumno-emprendedor realiza trabajos para desarrollar el perfil adecuado,
crear y mejorar su visién y elaborar un plan de su empresa utilizando también el Plan de Negocios.

Se desarrolla en dos madules: Médulo General Emprendedorismo | y Médule Especialidad Emprendedorismo |1
El primero tiene por objetivo presentar ios Caminos 1 a 5, con el propésito de preparar al alumno para la
actividad emprendedora. El segundo comprende a los Caminos 6, 7 y 8. En ese momento el alumno, ya
dominando los contenidos del &rea de conocimisnto, tiene las capacidades conceptuales, procedimentales y
actiludinales necesarias para elaborar un Plan de Negocios alineado con la concepcién metodolégica
anteriormente presentada.

Médulo General: Comprende desde el tema 1.1 al 5.1.3.

De la motivacion a la idea inicial: Identificacion de oportunidades.

Médulo Especialidad: Comprende desde el tema 6.1 al 8.1.3,




Ac'tivi.dade.;s de Formacion Practica

Descripcién

N Titulo
Conslruyendo mi suefio
1] emprendedor. Proyectando el
futuro.
2 {Autoevaluacion.
3 Generacion de feadback.
4 Empresa Emergente
5 S Proyectoempr TP
Pruebe su |dea de empresa.
VlSion y Oporlumdades -
8 Estudio de casos
emprendedores
7 Visién e idea de
emprendimisnto
Perfil individual y perfil
8 necesario para el
emprendimiento
9 Proyecto Emprendedor.
Construccién de redes.
10  |Enlrevista a Emprendedores.
11 Proyecto Emprendedor.
TFrabajo con el Mentor.
Proyecto Emprendedor.
12 |Innovacionss en el sector y en
el Emprendimiento.
“[1er. Informe de Avances en
13 |Plan de Negocios del
Emprendimiento.

) rdel entomo

Definir tu suefio, como te imaginas en el future. Enunciar las
acciones necesarias para transformar tu suefio en realidad.

' Cbnocer tué é.c.:ti_t.u.de.s. yhabllldades personales en relacion ai perfil

emprendedor, a través de un proceso introspectivo y de reflexién

mdmdual

Conocer cémo te ven personas de tu entorno en relacnén a
diferentes actitudes y hahilidades emprendedoras. Relevar de
manera sistematizada opiniones. Comparar las opiniones
relevadas con tu autovaloracion.

| Asumir el papel de emprendedor en un juego de simulaciénde

creacion de un emprendamlento

Validar 1a factibilidad de una idea emprendedora, verificar las

condlclones y capacudades para emprenderia

A par’ur de! estudlo de casos de emprendlmlentos reconocer ldeas

de negocios, identificar oportunidades detectadas y describir los
productos desarrollados para aprovecharlas.

Conocimiento y caracterizacidn de tipos de emprendimientos segtn
sus objetivos y actividades.

Definicion de una idea de emprendimiento a desarrollar a partir del
andlisis estratégico del mercado v la identificacién de portunidades
de negocio.

Listar las caracteristicas necesarias para llevar adelante |a idea de

emprendimiento a trabajar. Comparar las capacidades personales
con las requeridas e identificar las capacidades que no se poseen
actualmente. Definir las acciones necesarias y/o posibles para
alcanzar - desarroltar las capacidades requeridas.

Realizar un mapa de relaciones necesarias para avanzar en el

estudio y definicién de una idea de emprendimiento. Realizar
contactos institucionales y construir vinculos que den soporte al
procesc emprandsdor.

'| Realizar una entrevista a un emprendedor a los fines de conocer,

desde la experiencia personal, como se ponen en juego en todo
proceso emprendedor los aspectos motivacionales, personales y

Buscar un emprendedor que pueda aportar su experlencia y gwar
el proceso emprendedor desde la definicion de una idea de
emprendimiento, el estudio de su factibilidad y ia transformacién en
un emprendimiento.

“|iniciar un proceso creativo de generacién de ideas para

emprender.

Identificar oportunidades para innovar en los sectores de actividad
de las ideas a emprender. Desarrollar soluciones creativas e
innovadoras.

Elaboracién y bresentaclon de mformas de avances sobre Ios
diferentes apartados estratégicos de mercado, tecnoldgicos, de

gestion y econamico-financieres del Plan de Negocios.




2do. Informe de Avances en | Elaboracion y presentacion de informes de avances sobre los
14 Plan de Negocios del diferentes apartados estratégicos de mercado, tecnoldgicos, de
Emprendimiento. gestion y econdmico-financieros del Plan de Negocios.
Jer. Informe de Avances en | Elaboracion y presenlacién de informes de avances sobre fos
16  {Plan de Negocios del diferentes apartados estratégicos de mercado, tecnolégicos, de
Emprendimiento. gestion y econdmico-financieros del Plan de Negocios.
18 E;Zsf géicééer; del Plan de Presentacién escrita y defensa oral del Plan de Negocios del
Emprendimiento. Emprendimiento ante un Jurado Evaluador.
Evaluacién

Los mddulos se califican y aprueban segun las siguientes condiciones:
a} Condicién Aprobado {Promovido):
Al finalizar el cursado el alumno cumple con las siguientes condicionss:
al. Aprobar dos examenes parciales. Cada examen comprende Teoria y Préctica.

a2. Aprobar como minimo el 60% de los Trabajos Practicos de cada unidad temaética. Los Trabajos Précticos

ss hacen en clase, son presenciales.
a3. Aprobar un examen final integrador.
b) Condicién intermedia (C.1.; pasa a instancia evaluadora complementaria)
La Condicién Intermedia es otorgada a aquellos alumnos que no habiendo alcanzado ta condicidn de

aprabado, han cumplido con las aclividades previstas durante el cursado, y sus conccimientos y/o habilidades

adquiridas al final del pericdo de clases no requieran o justifiquen recursar la asignatura. Para alcanzar la
condicion de aprobado, deben realizar una instancia evaluadora complementaria definida por Ia catedra
(examen, coloquio final, profundizacién de algunos temas, etc.)

c) Condicion Libre; (rinde examen final de teoria, practica)
La condicion Libre se otorga a aquellos alumnos que se inscribieron en la asignatura y no realizaron las

actividades previstas durante el cursado y/o no alcanzaron el rendimiento suficiente a juicio de los docentes

como para acceder a alguna de las otras condiciones previstas.
Observaciones:
Recuperatorios: Se puede recuperar sélo un examen parcial. Los Trabajos Practicos tienen una instancia de
correccion y recupsracion gue el docente define en cada caso.

Distribucidn de la carga horaria

Presenciales

Tedricas 26 Hs
Practicas | “.Experimental cr'rel Laboratorio o HsW
o Experimentél.-&é Campo Hs
Resolucion de Problemas; éjercicios 28 Hs |
Problemas Abieﬂdé -de Ingenieria - H;
Actividades de Proyecto y D:saﬁo 10 Hs,
Practica P;ofésiona! Supe-r.ﬁi.ééda Hs.
I . S Hs ,
--Evaiuaciones - o 3 Hs.
Dedicadas por el alumno fuera de clase
D N Preparacién_;féérica 20 Hs.”
_ P-re"péracién Précitri;:rzra. 32 Hs.
- -“.-E.Eéboracién ¥ redaccfbn-de informes-;“,“trabajos, preseniéciones, etc. 12 | Hs .
B i o TOta,l,,, - 54 HS_




Bibﬁogr&ﬁa basica

Titulo Autores Editorial Ao Ejem.
Taller del Emprendedor | Dolabela, Fernando Homo Sapiens 2005 1

El Secreto de Luisa Dolabela, Fernando | Homo Sapiens 2008 1
Bibliografia complementaria

Titulo Autores Editorial Ao Ejem.
Fundamentos de Financiacion | Brealey y Myers McGraw-Hill 1993 1
Empresarial

Desarrollo Emprendedor Kantis, H. Editorial Nomos 2004 1
Creacion de Empresas: Grafia, F Editorial Universidad Nacional 2002 1
Factores asociados al éxito de Mar del Plata

emprendedor en cinco

ciudades argentinas

Management, Managing Griffin, Ricky W HMCO 1999 1
Entrepreneurship

Corriendo Fronteras para Kantis, H., Drucaroff, S. Ediciones Granica S.A. 2011 1
crear y potenciar empresas

Ei Pensamiento Lateral De Bono, E. Editorial Paidos 2013 1
Emprendedores Sociales Kliksberg, Bernardo Temas Grupo Editorial 2011 1
Empresas para todos Yunus, Muhammad Grupo Editorial Norma 2010 1

Recursos web y otros recursos

En el desarrollo de las clases se utiliza: pizarra, proysctor multimedia. Los apuntes especificos estan disponibles

en formato digital.

Cronograma de actividades

Semana Unidad Tema

Actividad

Actividad 1- Construyendo mi suefio
emprendedor, Proyectando el
futuro.

Actividad- Autoevaluacion.

Actividad - Generacion de feedback.

Definir tu suefio, como te imaginés en el
futuro. Enunciar las acciones necesarias para

transformar tu suefio en realidad.

Conocer tus actitudes y habilidadas
personales en relacion al perfil
emprendedor, a través de un proceso
infrospectivo y de reflexion

individual.

Conocer como te ven personas de tu entorno

en relacién a diferentes aclitudes y
habilidades emprendedoras. Relevar de
manera sistematizada opiniones. Comparar
las opiniones relevadas con tu autovaloracién.




10

11

12

IV-VI

vi

i-v

il

Vil

Vil

Actividad- Empresa Emergente
Actividad - Proyecto emprendedor.
Pruebe su idea de empresa

| Actividad-Vision y Oportunidades. Estudio
ds casos emprendedores

Actividad- Vision e idea de
emprendimiento.

Actividad- Perfil individual y perfil necesario
para el emprendimiento.

Actividad - Proyecto Emprendedor.
Construccion de redes.

Actividad- Proyscto Emprendedor.
Innovacicnes en el sector y en
el Emprendimisnto.

Actividad - Entrevista a Emprendedores.

Actividad - Proyecto Emprendedor.
Trabajo con el Mentor.

desarrollo.

Realizar una entrevista a un emprendedor a

Asumir el papel de emprendedor en un juego
de simulacion de creacidon de un
emprendimianto.

Validar la factibilidad de una idea
emprendedora, verificar las condiciones y
capacidades para emprenderla.

Desarrollar una visién y aprender a identificar,
tomar y aprovechar oportumdades

Deflmr la idea de emprendimiento a trabagar y
construir la vision estratégica que guiara su

Reconocer y afianzar el perfil emprendedor.
Explorar estrategias de {rabajo colaborativas
para desarrollar ei perfil emprendedor
adecuado al emprendimiento a llevar
adelante.

Realizar un mapa de relaciones necesarias
para avanzar en el estudio y definicién de una
idea de emprendimiento. Realizar contactos
institucionales y construir vinculos que den
soporte al proceso emprendedor.

Iniciar un proceso creativo de generacién de
ideas para emprender. Identificar
oporiunidades para innovar en los sectores de
actividad de las ideas a emprender,
Desarrollar soluciones creativas e
innovadoras.

ios fines de conocer, desde la experiencia
personal, cdmo se ponen en juego en todo
proceso emprendedor los aspectos
motivacionales, persona{es y del entorno.

Buscar un emprendedor que pueda aportar su

experiencia y guiar el proceso emprendedor
desde la definicién de una idea de
emprendimiento, el estudio de su factibilidad y
la transformacién en un emprendimlento

Actividad - 1er. Informe de Avances del
Plan de Negocios del Emprendimiento.

Actividad - 1er. Informe de Avances del
Plan de Negocios dsl Emprendimiento.

Elaboracmn ¥ presentamén de mformes de
avances sobre los diferentes apartados
ostratégicos de mercado, tecnoldgicos, de
gestién y econémico-financieros del Plan de
Negocios.

Elaboracién y presentacién de informes de

avances sobre los diferentes apartados
eslratégicos de mercado, tecnolégicos, de
gestion y econémico-financieros del Pian de
Negocios.




Actividad- 2do. Informe de Avances del

[Elaboracion y presentacion de informes de
avances sobre fos diferentes apartados

13 Vi Plan de Negocios del estralégicos de mercado, tecnoldgicos, de
Emprendimiento. gestion y econdmico-financieros def Plan de
Negocios.
 |Elaboracién y presentacion de informes de
N avances sobre los diferentes apartados
14 Vi élc::’:”g:(:l ech)%ic])g&;jg?grﬂe rgzii?nc;ie:n?oe I estratégicos de mercado, tecnoldgicos, de
g P ' gestion y econdmico-financieros del Plan de
Elaboracién y presentacién de informes de
. avances sobre los diferentes apartados
15 Vi éf:::"gea% 62%%5 éﬁ;?gge r’:;i?{giees n?c?l estratégicos de mercado, tecnolbgicos, de
g P ) gestién y econémico-financieros del Pian de
'Negocios.
. . Presentacién escrita y defensa oral del Plan
16 viy | Actividad - Presentacién del Plan de de Negocios del Emprendimiento ante un

Negocios del Emprendimiento.

Jurado Evaluador.




